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       Pemasaran sebagai fungsi penting untuk perusahaan karena merupakan 

suatu faktor yang sangat berperan dalam siklus bermula dan berakhirnya dalam 

kebutuhan konsumen, Setiap perusahaan berusaha untuk memenuhi kebutuhan 

konsumen dalam memproduksi dan memasarakan produk atau jasa. Bagi dunia 

usaha apalagi seperti usaha perbankan perihal mengemas kegiatan pemasaran 

secara terpadu dan terus menerus melakukan riset pasar. Adapun Pembiayaan 

Murabahah adalah salah satu produk pembiayaan yang terdapat di Bank 

Syariah. Murabahah yaitu suatu istilah  dalam fiqih islam yang menggambarkan 

suatu jenis penjualan. Dalam transaksi murabahah penjual sepakat dengan 

pembeli untuk menyediakan suatu produk, dengan ditambah keuntungan. 

Penelitian ini di lakukan di Bank PT. BPRS Puduarta Insani untuk mengetahui 

Analisis Pemasaran Pembiayaan Murabahah Dalam Meningkatkan Jumlah 

Nasabah Pada Bank PT. BPRS Puduarta Insani. Yang terdiri dari dua variabel, 

yaitu Pemasaran sebagai variabel X dan Pembiayaan Murabahah sebagai 

variabel Y. 

Penelitian ini merupakan penelitian kuantitatif. Adapun tempat dan lokasi 

yang menjadi objek penelitian ini adalah di Kantor Bank PT. BPRS Puduarta 

Insani Tembung Kecamatan Percut Seituan Tujuan dari penelitian ini untuk 

mengetahui Analisis pembiayaan murabahah dalam meningkatkan jumlah 

nasabah pada bank pt. bprs puduarta insani. Analisis data menggunakan empat 

langkah, pertama pengumpulan data, kedua reduksi data, ketiga pemaparan data, 

keempat penyimpulan. 
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 Marketing as an important function for companies because it is a very 

important factor in the cycle of starting and ending in consumer needs, every 

company tries to meet consumer needs in producing and marketing goods and 

services.The Murabahah Financing is one of the financing products found in 

Islamic Banks. Murabahah is a term in Islamic jurisprudence that describes a 

type of sale. In a murabaha transaction, the seller agrees with the buyer to 

provide a product, plus a profit. This research was conducted at PT Bank. BPRS 

Puduarta Insani to find out the Marketing Analysis of Murabahah Financing in 

Increasing the Number of Customers at Bank PT. BPRS Puduarta Insani. 

  Which consists of two variables, namely Marketing as variable X and 

Murabahah Financing as variable Y. This research is a quantitative research. The 

place and location that is the object of this research is at the Bank Office of PT. 

BPRS Puduarta Insani Tembung Percut Seituan District The purpose of this study 

was to determine the analysis of murabahah financing in increasing the number of 

customers at the bank pt. bprs puduarta human. Data analysis uses four steps, 

first data collection, second data reduction, third data exposure, fourth 

conclusion. 

 

 


